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dalle aziende

candidature che an-
nuaimente vengono
ricevute. Le aziende
che superano il se-
vero iter selettivo e
vengono premiate
SONO riconosciute
per la loro capacita di innovare e diffondere nuove tecnologie, per la lea
dership visionaria, per la crescita e la sostenibilita dei foro business. per
la loro capacita di trasformare i rispettivi settori di appartenenza e, in ul-
tima analisi, di far progredire la societa. Enphase Energy, col suo Siste-
ma a Microinverter, € un chiaro esempio di cosa “Technology Pioneer”
significhi, poiché introduce un approceio completamente nuovo al mon-
do del fotovoltaico. Un vero cambio di paradigma che consente di con-
cepire l'impianto in maniera del tutto diversa dai sistemi tradizionali e
permetie di ottenere installazioni pil intelligenti, produttive, efficienti e si-
cure. Ogni microinverter comunica, attraverso un complesso sistema di
networking, una serie completa di informazioni sul funzionamento e sulle
prestazioni dell'intere impianto FV; la visualizzazione in forma grafica delie
stesse per installatori e proprietari & possibile tramite il portale Web Enli-
gnten. A oggi, i siti realizzati con Enphase hanno generato oltre 440 GWh
di energia solare, compensando I'emissione di oltre 300.000 tonnellate di
CO,. Tradotto in pratica questo significa poter fornire per un giorno ener-
gia elettrica a 41.775 case e preservare 10.665 ettari di bosco.

svoltg a stelle e strisce
per Siel

La partecipazione di Siel al Solar Power International, la pil grande fiera
nordamericana del settore dell'energia solare che ha avuto luogo ad Or-
lando dal 10 al 13 settembre, & stata interessante. ['evento, al quale han-
no partecipato piv di 21 mila professionisti provenienti da oltre cento Pae-
si, ha acquisito per Siel un'importanza duplice, sia per la possibilita di rac-
contare le iniziative e | progetli a venire, oltre ai prodotti di punta, sia per la
recente apertura di una nuova sede nel New Jersey, concepita ad hoc per
soddisfare le esigenze del mercato americano e produrre inverter fotovol-
taici per gli Usa. Al centro dell'offerta dell'azienda, la linea Sunsiel, di cui s
& potuta ammirare allo stand Siel il modello da 250 kW, un inverter fotovol-
taico, trifasico, conforme agh standard UL/Csa e adatto ad uso esterno
grazie al grado di protezione Nema3R. Come tutti | prodotti Siel € dotato di
tecnologie avanzate ed e supportato da una serie di servizi di manutenzio-
ne ed assistenza, fiore all'occhiello dell'azienda, bandiera del made in Ilta-
'y nel mondo € leader nella produzione di produzione di Ups, inverter so-
ari, eolici e fuel cell grazie alla sua trentennale espernenza.

Punto Fotovoltaico
cerca partner

Punto Fotovoltaico (www. puntofotovoltaico.it), qualificato network pre-
sente su tutto il territorio italiano di distribuzione di sistemi fotovoltaici e
per il risparmio energetico, con oltre 50 negozi, 150 collaboratori diret-
ti, decine di insgtallatori e progettisti esterni, punta al raddoppio per arri-
vare entro la fine del 2013 ad una copertura capillare di tutte le province
taliane. 1) piano di espansione fa leva sul modello ormal collaudato del
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negozio in franchising:
una vetrina e persona-
le qualificato che, con
competenza e corte-
sia, sono a disposizio-
ne di chiungue abbia
bisogneo di informazio-
ni € consulenza su risparmio energetico, fotovoltaico, ma anche effi-
cienza energetica dell'abitazione o dell’azienda. Punto Fotovoltaico cer-
ca 60 affiliati su tutto il territario nazionale e in particolare nell'area del
Nord Est, in Toscana, Lazio, Sardegna, Campania, Sicilia e Calabria.
Spiccate spirito imprenditoriale, capacita di gestione e organizzazione
commerciale, cultura del servizio al cliente, capacita dialettica e relazio-
nale, attitudine ai rapporti interpersonali, entusiasmo: sono le caratteri-
stiche dei partner che Punto Fotovoltaico sta selezionanda in tutto i Pae-
se per i nuovi punti in franchising. L'attivita di Punto Fotovoltaico & aper-
ta a tutti coloro che vogliane avviare un'impresa in questo settare, a chi
ha gia un'attivita e vuole espandere la propria offerta e infine a chi ha gia
un'esperienza imprenditoriale alle spalie e vuole cambiare settore. Pun-
to Fotovoltaico garantisce formazione iniziale e continua gratuita a tutti i
livelli, assistenza tecnica e commerciale, assistenza e supporto tecnico,
amministrativo e logistico, corsi di aggiornamento € accesso a tutta la
gamma di prodotti selezionati da Punto Fotovoltaico. Ciascun negozio
Cpera normalmente in partnership con almeno 2 progettisti, 4 instaliato-
ri e 3 0 4 agenti: oltre al punto vendita, la presenza sul territorio si molti-
plica quindi, generando mediamente 10 posti di lavoro.

L'ampliamento della rete implica anche il potenziamento dell'organizza-
zione della casa madre di Massazza in modo da garantire un bilancia-
mento delle risorse centrali con quelle sul campo: 1'ufficio tecnico, per
l'assistenza tecnica e legale a tutti gli affiliati per conto dei quali segue
le evoiuzioni normative e le innovazioni tecnologiche, il centro teleas-
sistenza che rileva e monitora il corretto funzionamento di tutti gli im-
pianti installati, I'ufficio sviluppo franchising che si occupa di accom-
pagnare i nuovi affiliati nello sviluppo del nuovo negozio. Le candida-
lure vanno inviate a info@puntofotovoltaico.it.

Punto Fotovoltaico Treviso

Enerpoint sbharca in UK

La volonta di affacciarsi a un nuove e interessante mercato estero ha spin-
to Enerpoint, top player del settore fotovoltaice italiano, a scommettere sul
Regno Unito, aprendo una nuova societa a Londra: Enerpoint Ltd. L'ope-
razione rientra nell'ambito di una consolidata strategia di internazionaliz-
zazione che ha gia permesso al gruppo di ottenere importanti risultati in
Germania e in Israele, dove € attivo a Tel Aviv da marzo 2011,

Enerpoint & uno dei primi distributori italiani che sbarca in Gran Bretagna,
con |'obiettive di diventare in pochi anni tra i principali punti di riferimento
per gli installatori inglesi grazie alla qualita dei suoi servizi. La nuova socie-
ta inglese prevede di raggiungere un fatturato di circa 12 milioni di euro
entro la fine del 2015. La Gran Bretagna & un mercato con un grande po-
tenziale per le rinnovabili. Basti pensare che nel 2009 il fotovoltaico UK &
cresciuto del 53% e che nel 2011 sono stati installati oltre 700 MWp di nuo-
va potenza. Inoltre I'ambizioso cbiettivo del governo britannico prevede
il raggiungimento dei 22 GW di potenza installata entro il 2020. La Gran
Bretagna rappresenta inoltre un business molto importante per ['ltalia,
che tra il 2009 e il 2010 ha fortemente incrementato I'export di pannelli
solari, con un aumento del 119,66%. Un dato destinato a crescere gra-
zie anche all'approvazione del Low Carbon Buildings Programme, che
prevede la costruzione di edifici a zero emissioni in Inghilterra.
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